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« MOROCCO NAUTIC EXPO 2010 »

Le salon Morocco Nautic Expo est un espace privilégié de
rencontres et d'échange. C'est le rendez-vous annuel pour
découvrir les nouveautés 2009/2010. Dynamique et
convivial, le Morocco Nautic Expo renforce sa différence
en proposant une offre diversifiée de toute l'industrie des
loisirs nautiques.

OBJECTIFS DU SALON

 Morocco Nautic Expo se donne pour objectifs de:

      Favoriser les transactions,
les échanges et les investissements
nationaux et internationaux.
     Présenter les potentialités du

secteur et  faire découvrir le monde de la
plaisance au public Marocain.

MAROC,  TERRE D'OPPORTUNITE

Le Maroc, par ces nombreux atouts et potentialités
naturels, culturels, historiques et par sa situation
géographique exceptionnelle, est devenu une destination
des sports de glisse par excellence que les grands tours
opérateurs et agences de voyages spécialisés des principaux
marchés émetteurs, figurent dans leurs brochures
touristiques.

Le développement des activités nautiques en général
constitue une occasion propice pour l'émergence d'une
nouvelle offre du produit et met en avant un tourisme
nautique sur l'ensemble du territoire Marocain.

Morocco Nautic Expo est aussi le rendez-vous d'amis et
des passionnés des loisirs nautiques. Il offre  l'occasion
au public-cible de renouer avec le savoir faire et les
performances réalisées par les professionnels privés et
publics sur les différents fronts.

Forts du succés réalisé par la 1er édition, les organisateurs
mobilisent des moyens humains et matériels  encore plus
important pour réédititer la réussite.

Cette 2ème édition qui se tiendra du 27 au 30 Mai 2010
qui appelle tous les opérateurs qui interviennent
directement ou indirectement dans les activités liées au
secteur de la plaisance.

Répondre au souci de favoriser le dialogue, la
coopération, et le partenariat entre institution,
professionnels, particuliers et opérateurs économiques.

Discuter des réels besoins et conditions pour le
développement de la plaisance et des sports nautiques
au Maroc.

Accompagner et soutenir ce secteur en plein
essor et refléter la combativité de tous les acteurs de
l'industrie du Nautique.



LES POLES D'ACTIVITES

BATEAUX ET SPORT NAUTIQUES

 Voiliers - Hors bords - Semi rigides - Zodiacs - Planches
à voile - Scooters de mer - Canoë - Kayak  -  Pêche -
Bateaux et matériels d'occasion …

 Ski Nautique - Plongée - Pêche au gros - Kite Surf -
Surf….

Tendance 2010 :
Les bateaux plaisirs font de nouveau une entrée en force,
et les voiliers de voyage continuent leur progression.
La tendance la plus surprenante concerne les grands
voiliers: on les croyait marginalisés par un contexte
économique morose, mais les investissements consentis
par les grands chantiers dans

leurs
outils de

production
leur

permettent de
proposer des

bateaux d'une qualité
de finition remarquable

à des prix imbattables…

MATÉRIELS ET ÉQUIPEMENTS

 Accastillage - Avitaillement - Petit matériels…….

Tendance 2010 :
Des nouveautés et des innovations dont l'apparition de
nouvelles générations de panneaux solaires et d'éoliennes,
des gammes d'électroniques de plus en plus accecibles et
faciles à utiliser. L'automatisation des manœuvres (Winches,
pilotes, enrouleurs, moteurs) et la recherche d'énergie propre.

MOTONAUTISME :

MOTEUR

Tendance 2010 :
L'économie de carburants, avec la présentation de nouvelles
solutions hybrides ou des moteurs diesel de plus en plus
propres et aussi une vraie volonté de faciliter la manœuvre.
De son côte, le design devient une tendance incontournable
même pour les produits de grande série.

SERVICE
 Ingénierie et architecture - Sécurité - Réglementation -

Secours en mer
- Assurances
- Financement…

FORMATION
 Ecoles - Métiers de la mer - Permis….



COMMUNICATION DU SALON :

Une campagne de communication ciblée et d'envergure sera
orchestrée en faveur de
« MOROCCO NAUTIC EXPO 2010 » pour drainer une audience
intensive et de qualité.
La campagne cible les opérateurs professionnels, les décideurs,
les armateurs, ainsi que les visiteurs concernés par le salon.

Télévision: « MOROCCO NAUTIC EXPO 2010 » sera
accompagné par son partenaire la chaine 2M, TVM et Alriadia.

Radio: Médi 1, RFM, ASWAT.
Presse: Des conventions de partenariat mobilisent aux

cotés de « MOROCCO NAUTIC EXPO 2010 » les supports de
presse à plus forte audience et les revues spécialisées.

Affichage
Marketing Direct

AUTOUR DU SALON

DES STANDS D'EXPOSITION

« MOROCCO NAUTIC EXPO 2010 » propose des stands de
location aménagés, avec une structure d'équipement
modulaire.

DEBATS

Des professionnels et des experts nationaux et
internationaux de grande envergure animeront des tables
rondes et des conférences qui traiteront de la problématique
du secteur.
Assistés par les moyens audiovisuels modernes, des
praticiens de plusieurs nationalités présenteront des
témoignages et des démonstrations et feront bénéficier
l'audience de riches expériences.

CATALOGUE OFFICIEL

Véritable outil de travail, le catalogue officiel du salon
abordera la situation du secteur maritime au Maroc et
présentera de manière détaillée, le programme du salon
et la liste des différents exposants. Il sera remis à tous les
exposants, participants au salon et sera transmis au plus

grands décideurs et opérateurs économiques en
relation avec le secteur. Le catalogue officiel

est donc un véhicule de communication
et de promotion essentiel qui permet

d'entretenir le contact avec le visitorat du
salon et de prolonger les actions commerciales

engagées.

Mm. Chorouk BENZAOUI
Tél. : +212-(0)22-36 06-04/71 - Fax : +212-(0)22-36 06-21
Direct: 522 39 87 70
Site: www.nauticexpo.ma
E-mail: chorouk.benzaoui@agenceforum7.com
E-mail: forumsept@gmail.com

UNE PARTICIPATION INTERNATIONALE

Véritable plate forme de rencontre, de mise en relation  et
de partenariat, le volet international revêt un caractère
essentiel:
- Dynamiser et accroître les investissements étrangers au Maroc
- Exposer les derniers outils et le savoir faire étrangers pour
   le développement du secteur au Maroc.
- Conduire à des partenariats et à des conclusions d’affaires.


